
tepav
türkiye ekonomi politikaları araştırma vakfı

ERCIT Projesi
Sektörün Yapısı, REACH’in Etkileri 

ve Strateji Önerileri

İstanbul, 17 Kasım 2009



Türkiye Ekonomi Politikaları Araştırma VakfıTürkiye Ekonomi Politikaları Araştırma Vakfı Slide 2

Gündem

ERCIT Projesi: Amaçları

Kayıt süreci ve maliyetleri

Türkiye’de kimya sektörü

REACH’in rekabetçiliğimiz üzerine etkileri

Sonuçlar ve değerlendirmeler



Türkiye Ekonomi Politikaları Araştırma VakfıTürkiye Ekonomi Politikaları Araştırma Vakfı Slide 3

ERCIT Projesi
Economic Assessment of the REACH Regulation on the 

Chemicals Industry of Turkey (ERCIT) 

REACH Tüzüğü’nün Türkiye Kimya Sanayiine Ekonomik 
Etkisinin Değerlendirilmesi Projesi

Projeye 20 Ağustos 2007 tarihinde başvurulmuştur
17 Haziran 2008 tarihinde imzalanan protokol ile 
AB’nin Sivil Toplum Diyalogu programından hibe 
desteği alarak yürürlüğe girmiştir
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ERCIT Projesi: Amaçları
1. Türk kimya sektörünün tedarik zincirinin 

incelenmesi
2. Sağlıklı bir değer zinciri analizi için gereken 

çerçevenin oluşturulması
3. Türk kimya sektörünün REACH’e uyumlu hale 

getirilmesi 
4. REACH’in öngördüğü farklı maliyetlerin 

değerlendirileceği bir araştırma yapılması
5. AB mevzuatına ve REACH tüzüğüne uyumlaşırken  

şirketlerimizin, özellikle KOBİ’lerimizin nesnel 
analizlerle bilgilendirilmesi



Türkiye Ekonomi Politikaları Araştırma VakfıTürkiye Ekonomi Politikaları Araştırma Vakfı Slide 5

REACH nedir? 
REACH, AB’de üretilen ve AB pazarına ithal edilen kimyasal ürünler için,

kayıt
değerlendirme
izin
kısıtlama

prosedürlerini yeniden belirlemektedir.
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Tüzüğün 
yürürlüğe 

girmesi

AKA'nın 
operasyonel 
hale gelişi

Ön kayıt süreci

1 - 100 ton

> 1000 ton,                       
>100 ton R50-53, >1 ton KMÜT

100 - 1000 ton

R50/53: Suda yaşayan canlılar için toksik maddeler
KMÜT     : Kansorejen, mutojen ve toksik maddeler
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Yedi adımda kayıt süreci
REACH’e ilişkin fayda‐maliyetlerin ve stratejinin belirlenmesi

Kayıt kanalının belirlenmesi ve anlaşmaların yapılması

Veri İhtiyaç Analizi

Veri Paylaşımı ve İşbirliği

Dosya Hazırlama Süreci

Dosyanın ECHA'ya gönderilmesi

Dosyanın takip edilmesi ve müşterilerle iletişim
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Kayıt maliyetleri: Tek temsilci + SIEF

Açıklamalar En Düşük En Yüksek

TT ücretleri Lider kayıtçı için 47,725 99,110

Lider olmayan kayıtçı için 26,225 49,510

ECHA kayıt 
ücretleri 24,413 25,575

Test ücretleri
22,120 110,600

TOPLAM
Lider kayıtçı için 94,258 235,285

Lider olmayan kayıtçı için 72,758 185,685

Ek TT ücretleri Aktif SIEF/Konsorsiyum 22,500 48,600

2010’da kayıt olacak büyük bir 
şirketin kayıt maliyetleri

2010’da kaydolacak 
orta ölçekteki şirketler için € 10‐15 
bin, 

küçük ölçekli şirketler için ise € 20‐25 
bin 

düşük olması beklenmektedir

2013 ve 2018’de kaydolacak 
şirketler için maliyetler 
belirsizdir

2018’de kayıt olacak bir KOBİ 
(10‐100 ton) için bu maliyet

€ 22 ‐ 42 bin arasında olacaktır
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Kimya sektörüne genel bakış
Kimya sektörünün diğer sektörlere sağladığı girdiden 
dolayı imalat sanayinde kilit bir rol üstleniyor
AB’nin küresel kimyasal pazarında önemli bir yeri 
bulunmaktadır
Türkiye’nin kimyasal üretiminde ve ihracatında plastik 
mamullerinin önemli bir yeri vardır
Türkiye’de temel kimyasal üretiminin yetersiz olması 
nedeniyle ithal ara girdi bağımlılığı oldukça yüksektir

Ara girdi ithalatında AB’nin payı oldukça yüksektir 

REACH’in etkilerinin anlaşılması için dış ticaretimizin 
madde, müstahzar, eşya ayrımında incelenmesi 
gerekmektedir
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İhracatımız eşya, ithalatımız ara girdi odaklı
Kimyada ticaret açığımız 
oldukça yüksek

İhracatın 5 milyar doları, 
ithalatın ise 30 milyar doları 
petrol ürünlerinden 
oluşuyor

Petrol ürünleri hariç
ihracatın yarısından fazlası 
eşya

Polimer ve madde 
ithalatımız ise oldukça 
yüksek

(milyon $) İhracat İthalat

Madde 780 6.3% 6,760 11.5%

Madde (Kaps. Dışı) 18 0.1% 14,813 25.1%

Müstahzar 6,750 54.8% 13,220 22.4%

Müstahzar (Kaps. Dışı) 331 2.7% 13,440 22.8%

Eşya  3,960 32.2% 3,970 6.7%

Polimer 480 3.9% 6,820 11.6%

12,319 58,993

(milyon $) İhracat İthalat

Madde 589 8.0% 4,790 19.1%

Madde (Kaps. Dışı) 14 0.2% 413 1.6%

Müstahzar 1,960 26.7% 5,680 22.6%

Müstahzar (Kaps. Dışı) 331 4.5% 3,440 13.7%

Eşya  3,960 54.0% 3,970 15.8%

Polimer 480 6.5% 6,820 27.2%

7,339 25,111

Toplam Kimyasal Dış Ticareti (Geniş Kapsam, 2007)

Toplam Kimyasal Dış Ticareti (Dar Kapsam, 2007)
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Eşya ihracatı AB’ye ihracatın üçte ikisi 
AB ile ticaret açığımız daha da 
yüksek

Madde ihracatımız yüzde 
10’dan da az

Miktar olarak yaklaşık $ 
300 milyon 

İthalatta ara girdi yoğun

Polimer

Müstahzar

Madde

(milyon $) İhracat İthalat

Madde 367 7.6% 2,452 14.8%

Madde (Kaps. Dışı) 4 0.1% 427 2.6%

Müstahzar 2,013 41.5% 5,203 31.3%

Müstahzar (Kaps. Dışı) 148 3.1% 2,505 15.1%

Eşya  2,107 43.4% 2,247 13.5%

Polimer 215 4.4% 3,773 22.7%

4,855 16,607

(milyon $) İhracat İthalat

Madde 292 8.9% 2,384 16.2%

Madde (Kaps. Dışı) 4 0.1% 182 1.2%

Müstahzar 519 15.8% 3,597 24.5%

Müstahzar (Kaps. Dışı) 148 4.5% 2,503 17.0%

Eşya  2,107 64.1% 2,247 15.3%

Polimer 215 6.5% 3,773 25.7%

3,285 14,686

AB ile Kimyasal Dış Ticareti (Geniş Kapsam, 2007)

AB ile Kimyasal Dış Ticareti (Dar Kapsam, 2007)
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Diğer sektörlerle eşya ihracatı daha da artıyor

İmalat sanayinin diğer 
sektörlerinin içinde 4,7 
milyar dolarlık eşya 
içinde kimyasal olduğu 
tahmin edilmektedir

Bunlarla birlikte AB’ye 
ihracatımız içinde 
eşyanın payı yüzde 85’e 
çıkmaktadır

Kimyasal Girdi 

Oranı

Dolaylı İhraç Edilen 

Kimyasal Miktarı 

(2007, milyon $)

Motorlu kara taşıtı 12% 1,586

Tekstil ürünleri 17% 1,096

Giyim eşyası 4% 423

Makine ve teçhizat 6% 257

Elektrikli mak. ve cih. 14% 246

Tarım  12% 223

Metal eşya  6% 127

Mobilya, diğer ürünler 11% 126

Radyo, TV, haberleşme 4% 110

Diğer ulaşım araçları 9% 110

Diğer Sektörler 4% 415

Kimya sektörü hariç sektörlerin 

AB'ye eşya içinde kimyasal ihracatı
4,719
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Tedarik ilişkilerinde genel görünüm
658 üreticiye anket uygulandı

60 madde
140 müstahzar
458 eşya

Yerli satışların payı oldukça 
yüksektir

Maddeden eşyaya gittikçe yerli 
satış oranı azalmaktadır

Madde ve müstahzarda kimyasal 
girdilerin çoğunluğu ithal 
edilmektedir
Eşyada ise yerli tedarik ağırlık 
kazanmaktadır

73 75
66

15 10 22

12 15 12

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

Madde  Müstahzar Eşya

Yerli Satış AB'ye ihracat AB dışına ihracat

29
39

59

40

40

32
34

21
9

0%
10%
20%
30%
40%
50%
60%
70%
80%
90%

100%

Madde  Müstahzar Eşya

Yerli Girdi AB'den ithalat AB dışından ithalat



Türkiye Ekonomi Politikaları Araştırma VakfıTürkiye Ekonomi Politikaları Araştırma Vakfı Slide 13

REACH’in rekabetçiliğimiz üzerine etkileri
Güçlü Yanlarımız ve Fırsatlar Zayıf Yanlarımız ve Tehditler

2010 yılında kayıt yükümlülüğü bulunan
şirketlerin tamamına yakınının büyük ölçekli
ve/veya yabancı sermayeli şirketlerden
oluşuyor olması

Sektördeki şirketlerin önemli bir kısmının KOBİ
ölçeğinde olması

REACH’e ilişkin kayıt yükümlülüğümüzün
üretim miktarına göre değil, AB’ye ihracat
miktarına göre belirlenmesi

Üçüncü ülke statüsü ve ekstra maliyetler

İhracat yapan KOBİ’lerin önemli bir kısmının
ön‐kayıt yaptırmış olması ve son kayıt
tarihlerinin 2018 olması

Stratejik karar alma süreçlerinde etkinliğin
düşük olması

Üretimde ve ihracatta eşyanın ağırlığının
oldukça yüksek olması

Maliyet paylaşımında pasif tutum

Eşya üreticilerinde SVHC ve salımı tasarlanan
madde kullanımının düşük olması

AB’den girdi ithalatının yoğunluğu ve olası fiyat
artışları

AB’den girdi ithalatının yoğunluğu ve kayıt
yükümlülüğü
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Madde üreticilerinin rekabetçiliği

Türk üreticisinin maliyeti ekstra REACH 

maliyetleri (tek temsilci vb.) kadar fazla 

olacaktır (Analiz 1)

Türk üreticileri ara girdilerini kayıtlı 

olmayan yerli veya AB dışı kaynaklardan 

tedarik ederek girdi maliyet artışından 

dolayı AB üreticisi rakiplerine karşı 

avantaj elde edebileceklerdir (Analiz 2)

AB'de Yerleşik 
Üretici

Türkiye'de Yerleşik 
Üretici

Madde Analiz 1

Ek REACH 
Maliyetleri

REACH 
Maliyetleri

Girdi Maliyet 
Artışı

Önceki 
Maliyetler

AB'de Yerleşik 
Üretici

Türkiye'de 
Yerleşik Üretici

Madde Analiz 2

Ek REACH 
Maliyetleri

REACH 
Maliyetleri

Girdi Maliyet 
Artışı

Önceki 
Maliyetler
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Müstahzar üreticilerinin rekabetçiliği
Yerli üreticiler tüm girdilerini kayıtlı 
kaynaklardan sağlayıp AB’de yerleşik 
rakipleriyle benzer bir maliyet artışı 
(Analiz 1)

Kayıtlı olmayan girdiler için kendileri kayıt 

yaptırma yoluna gidilebilir (Analiz 2) 

Kayıtsız girdi kullanmanın yaratacağı maliyet 

avantajı ile REACH kayıt maliyetinin 

(normal+ekstra)  yaratacağı yük 

karşılaştırılmalıdır

AB'de Yerleşik 
Üretici

Türkiye'de 
Yerleşik Üretici

Müstahzar Analiz 1

Ek REACH 
Maliyetleri

REACH 
Maliyetleri

Girdi Maliyet 
Artışı

Önceki 
Maliyetler

AB'de Yerleşik 
Üretici

Türkiye'de 
Yerleşik Üretici

Müstahzar Analiz 2

Ek REACH 
Maliyetleri

REACH 
Maliyetleri

Girdi Maliyet 
Artışı

Önceki 
Maliyetler
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Eşya üreticilerinin rekabetçiliği
Salımı tasarlanan madde kullanan 
eşya üreticileri kayıtlı girdi 
kullanmalıdır

Kimyasal tedariki kayıtlı 
kaynaklardan sağlayıp AB’de 
yerleşik üreticiler kadar maliyet 
artışı (Eşya Analiz 2)

Yerli eşya üreticileri kayıtsız girdi 
kullandığı durumda AB’deki 
rakiplere karşı maliyet avantajı 
sağlanabilecektir (Eşya Analiz 3)

AB'de Yerleşik 
Üretici

Türkiye'de 
Yerleşik Üretici

Eşya Analiz 2

Ek REACH 
Maliyetleri

REACH 
Maliyetleri

Girdi Maliyet 
Artışı

Önceki 
Maliyetler

AB'de Yerleşik 
Üretici

Türkiye'de 
Yerleşik Üretici

Eşya Analiz 3 

Ek REACH 
Maliyetleri

REACH 
Maliyetleri

Girdi Maliyet 
Artışı

Önceki 
Maliyetler
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Sonuçlar ve Değerlendirmeler (1)
İhracatımızın yüzde 80’inden fazlasını oluşturan 
eşya üreticilerinin REACH’ten olumsuz 
etkilenmeyeceği gözlenmektedir. 
Onun dışında kalan madde ve müstahzar 
üreticileri için de AB pazarı hayati öneme haiz 
gözükmemektedir. 

Bu şirketlerin AB’ye ihracatı toplam satışlarının 
yüzde 10’u ile 15’i arasındadır. 

Üçüncü ülke statümüzden dolayı yurtiçine ve AB 
dışına yönelik satışlarımız REACH’e tabi değildir. 
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Sonuçlar ve Değerlendirmeler (2)
Bunun yanında özellikle madde ve eşya üreticileri için 
kayıtsız ve göreli olarak ucuz girdi kullanabilme avantajı 
bulunmaktadır. 
Eşya üreticilerinin yerli girdi kullanımı da teşvik edilmiş 
olacaktır. Bu da yerli madde ve müstahzar üreticilerinin 
değer zincirinde yükselmelerini ve yeni ürün 
geliştirilmesine yönelik AR‐GE faaliyetlerinin artırılmasını 
sağlayabilecektir
Ancak, REACH’in iç mevzuata uyumlaştırılması 
durumunda bu avantajların tamamı yok olacaktır. 
Özellikle bu tür sanayimize yük getiren mevzuat 
uyumlaşmalarında detaylı analizlerin yapılması sağlanmalı 
ve gerekirse istisnai uygulamalar gündeme getirilmelidir
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www.tepav.org.tr/reach

http://www.tepav.org.tr/reach
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